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Aumentar la financiacion

Si bien la administracion deficiente es el motivasrfrecuente del fracaso de las empresas, la fa@ée inadecuada
0 inoportuna esta en un segundo lugar muy cerdémeea que esté estableciendo una empresa o e&pdoldi,
necesitara tener acceso a dinero en efectivo féotieny en todo momento, y debera administrarlo. bien

Para evitar los errores comunes en los préstamdmde®, como obtener el tipo de financiacion inecto, calcular
mal la cantidad necesaria o calcular el costo ithelrd del préstamo en menos de lo correspondiestienportante
administrar los fondos existentes con prudencia.

Antes de averiguar sobre financiacién, hagasddasentes preguntas:

*  ¢Necesita mas capital o puede administrar el 8xistente de dinero efectivo de manera mas efigfent

* ¢ Cuan urgente es su necesidad? Debe planear isigadets de préstamos mucho antes de necesitandine
efectivo, ya que puede obtener las mejores comdsicuando no esta bajo presion.

* ¢ Cudl es la magnitud de sus riesgos? Todas lagsagptienen riesgos y el grado de riesgo afedtacs®
de los préstamos y las opciones de financiaciqodibles.

» ¢;Para qué propositos se utilizara el capital? Fotidad prestamista le exigira que solicite el edypiara
satisfacer necesidades muy especificas.

e (Cudl es el estado de mi sector comercial? Lasaonds de crisis, estabilidad o crecimiento redarie
enfoques diferentes hacia las fuentes y las nexdssdmonetarias. A menudo, las empresas que prosper
mientras otras estan en decadencia obtendran mejoneiciones de financiamiento.

. ¢ Es su negocio estacional o ciclico? En genasabpciones de financiacion para satisfacer lassiades
estacionales son a corto plazo.

*  ¢Qué nivel de solidez tiene su equipo de admiciém& La calidad de la administracion de una conapes
el elemento mas importante del paquete de soligjugdlas entidades prestamistas consideran.

* Como se adapta su necesidad de financiacion quarsde negocios? Si no tiene un plan de negocios,
entonces crear uno debe ser su mayor prioridadasTiad fuentes de capital desearan conocer sa@lan
negocios, ya sea que esté estableciéndose o éasende crecimiento.

Tipos de financiacion

*  Financiacion de capital. El “capital” es la invérsineta de los propietarios o los accionistas deeunmpresa.
La “financiacion de capital” es el financiamientoambio de acciones u opciones en la empresairginma
devolucion garantizada, pero con la oportunidateder una participacion en las ganancias de la abfap
La mayoria de las empresas pequefias o que estdapande crecimiento utilizan la financiacion deited
limitado. A menudo, este tipo de préstamos se bt inversores no profesionales, como amigos,
parientes, empleados, clientes o colegas del sector

. Otra fuente comun de financiacion de capital ssrinversionistas de capital de riesgo, que sditun®nes
que toman riesgos y pueden ser grupos de individdioerados, fuentes con ayuda gubernamental degan
instituciones financieras. Los diferentes invers@gperan niveles diferentes de participacion en la
administracion de una empresa en la que invieRenunciar a una parte del poder de toma de deesipn
del potencial para obtener ganancias son las caasidnes mas importantes de la financiacion diatap

. Financiacién de deuda. Existen numerosas fuelrasgbtener financiacion de deuda. Las més conaames
los bancos, las sociedades de ahorro y préstaasospmpafiias de finanzas comerciales, las coops ate
crédito, las entidades prestamistas pequefias yrétamias, los gobiernos estatales y locales, y la
Administracion de Pequefias Empresas (Small Bushudssnistration, SBA) de Estados Unidos. Los
miembros de la familia, los amigos y los antiguasias son fuentes potenciales, especialmente claado
necesidades de capital son menores. Tradicionaémlestbancos han sido la principal fuente de
financiamiento de las pequefias empresas. Su pa@seahmportante ha sido el de entidad prestamisteta c
plazo, al ofrecer préstamos a la vista, linea<iestales de crédito y préstamos Unicos para madainpa
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equipos. Las empresas muy pequefias deben peraarcammperativas de crédito y las entidades préstizsn
pequefias y comunitarias como una opcion viable.

Préstamos: Los seis puntos para considerar

Los seis conceptos que se describen a continueggdasentan una manera facil de recordar las cenasidnes de las
entidades prestamistas al evaluar cualquier aglice préstamo. Para obtener una lista parciasledncos, las
pequefias entidades prestamistas y las cooperdéwagdito y lo que exigen, consulte Recursosrdmiiacion de
SBS.

« Historial crediticio: Su historial crediticio e® informe de todas sus transacciones relacioraasréditos. Si
alguna vez ha solicitado una tarjeta de créditggréstamo para automdviles o un préstamo de urobantonces
tiene un historial crediticidzsto se registra en un “informe crediticio”. Todsentidades prestamistas utilizan este
informe para determinar su historial de créditoglear su informe de pago de crédito. Algunas pamadnas énfasis
en su “puntaje de crédito”, una calificacion numgigue resume la probabilidad total de que paguweeédito. Otras
tienen mucho més en cuenta los puntos individysdesculares, como su crédito actual total, la didrade su crédito,
su cumplimiento con los pagos, el tipo de crédito,

« Su historial crediticio podria determinar la dmoion o la denegacién de un préstamo y, adenerdasd la tasa de
interés que se le ofrezca. Por lo tanto, es buarer su informe crediticio antes de solicitar uéspemo, de manera
que esté preparado para contestar las posiblesresgde los prestamistas. (El Apéndice A presamt@sumen de
como obtener y corregir su historial crediticio).

« Cardcter: Los agentes de préstamos buscan eiad#meu confiabilidad. Si las entidades prestamishcuentran en
sus antecedentes evidencia que sugiera faltaelgrioiad, su solicitud puede rechazarse inclussatgeue dichas
entidades estudien su propuesta comercial.

« Es posible que las entidades prestamistas analicplan comercial y sus referencias en buscespriestas a
preguntas tales como: “¢,cuénto ha vivido en su aetsal?”, “¢,cuénto hace que esta en el negocigasta a la altura
de sus obligaciones?”, “¢cudl es su posicion epdaunidad”, entre otras.

« Capacidad de administrar la empresa y de pagatoQue una administracién deficiente es la razés comuin por
la que las empresas nuevas fallan, las entidadestdeamo evaluaran a los propietarios o a logeguie
administracion de las empresas cuidadosamenteadades de préstamos desearan conocer los anteseden
profesionales, la experiencia empresarial pregiaducacion relevante y los éxitos anteriores sietopietarios de las
empresas.

« Como parte de este analisis, los prestamistasajudeterminar la capacidad de su empresa deajeg@rancias. Le
preguntaran: “¢cual es su capacidad para pagagsthmo?”, “¢,cémo se utilizaran los fondos deltarae?”, “¢,cémo
se pagaran?”, etc. Las entidades prestamistas tparcular interés en (a) qué tan pronto puederge un flujo de
dinero en efectivo positivo; (b) cuando presengardancias y qué monto; y (c) si los activos tendrénfinanciacion
de deuda o de capital. Las respuestas a estasfasguarten de una revision de sus estados firrascin particular,
sus estados de flujo de efectivo, sus estadosrdegas y pérdidas y sus declaraciones de impugstesnales y
corporativos. Debe demostrar que puede adminditnaro en efectivo durante los periodos de potieidad, asi
como en épocas de crecimiento, al conocer lasasajigentradas de efectivo, crear un fondo de rasbr\efectivo,
recuperar con dinamismo las cuentas por cobrguydiar regularmente el inventario antiguo y sinrusa

« Aval y garantias: El “aval” es algo de valor querega en prenda para respaldar el pago de sa.dsogl“garantes”
sSon personas que se comprometen a pagar su préstasted no puede hacerlo. Los garantes o avalesnsideran
como fuentes secundarias de pago o medio de saduyrata la entidad prestamista. En general, lédagies
prestamistas requieren que el aval sea lo sufeiesiite valioso para cubrir cualquier pérdida yl f&eiconvertir en
dinero efectivo. Cuando analicen el flujo de efexproyectado y la lista de activos, las entidgaestamistas
preguntaran: “¢,como puede estar seguro de su dagguara pagar el préstamo?”, “¢;qué puede ofrébaneo como
fuente alternativa de pago?”, etc. En la mayoribbgl€asos, el banco requerira las garantias peesode todas las
partes. Ademas de proporcionar otra fuente de pagién muestra su compromiso con la empresa.t€uozis
dinero los propietarios hayan invertido o estépulstos a invertir en su empresa, mas facil sectauotras fuentes
de financiacion.
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« Contexto de la empresa: No existen empresaosiexto y los agentes de préstamos analizaraa derntidad de
factores externos que puedan afectar su empressiaFn especial atencion a los problemas potes@abndmicos,
legales, laborales, ambientales y de proveedosgerE preguntas como: “¢,.cuél es el estado de tmeda?”,
“¢existen problemas ambientales por los que debam®ocupado que puedan poner en riesgo su earéscomo
podrian afectar esos problemas la condicion firsiaae su empresa?”. Los agentes de préstamosriiantbnsiderar
las solicitudes de préstamos de manera mas faeosatd) usted presenta en el mercado un nuevaigimd servicio
para el que existe una demanda evidente; (b) hegy gmmpetencia; (c) su mercado esta compuestogdeipas
empresas independientes; (d) existe una tendenxidradice bajo de fracaso de su tipo de empreg;tene un alto
margen de ganancias brutas.

« Condiciones o términos de los préstamos: La abkima de la solicitud del préstamo es otro fachpoirtante que
podria afectar los resultados de su solicitud.dra&lades prestamistas desearan conocer tresiogeasantes:
“¢cuanto dinero esta solicitando?”, “¢ para quéieard?” y “¢ por cuanto tiempo lo necesitara?dslentidades
prestamistas prefieren aprobar los préstamos pa@nhpra de articulos que puedan identificarsgatenn valor
perdurable y se puedan recuperar y vender si nstpaga.




