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Контрольный лист 
для начинающего бизнесмена 

 
Итак, вы рассматриваете вопрос об открытии собственного бизнеса. Прежде чем принять 
окончательное решение, мы рекомендуем вам сделать несколько шагов к тому, чтобы повысить свои 
шансы на успех. Ниже мы приводим контрольный список, который вы можете адаптировать к 
собственным потребностям. Данный список поможет вам решить, стоит ли заниматься собственным 
бизнесом, а если решение будет положительным, поможет в выполнении многочисленных задач, 
необходимых для открытия бизнеса. 
 

 Оценка личных качеств. Первое и самое главное, что вы должны сделать, это 
оценить свои личные качества. Владение собственным бизнесом может быть связано 
с определенными проблемами. Четкое понимание своих сильных и слабых сторон поможет 
сконцентрировать первоначальные усилия на том, что у вас получается лучше всего, 
и в то же время найти способы исправить или компенсировать свои слабые стороны. 

 
По ссылке ниже вы можете перейти к тесту самооценки U.S. Small Business Administration’s 
“Is Entrepreneurship for You?”. http://www.sba.gov/starting_business/startup/areyouready.html 

 

 Составление бизнес-плана. Бизнес-план точно определяет суть и цели вашего бизнеса, 
а также представляет собой своего рода корпоративное резюме. Его основными 
компонентами являются текущий и прогнозный балансовый отчет (balance sheet), отчет 
о доходах (income statement) и анализ потока денежных средств (cash flow analysis). Бизнес-
план предоставляет конкретную и систематизированную информацию о вашей компании 
и о том, каким образом вы собираетесь рассчитываться по кредитам, поэтому хороший 
бизнес-план является важнейшим компонентом любой заявки на получение кредита. 
Для получения дополнительной информации о том, как составляется бизнес-план, загрузите 
типовой бизнес-план с веб-сайта NYC Business Solutions или просмотрите наш календарь 
семинаров и узнайте, когда состоится следующий семинар Business Basics (Основы бизнеса).  

 

 Тщательное изучение затрат. Вы должны знать все о своих затратах, как о начальных 
единовременных, так и о дальнейших регулярных. Необходимо фиксировать каждую покупку 
и каждый расход, а также выяснять реальную стоимость товаров и услуг. Необходимо учесть 
следующие статьи расходов: оборудование, страховка, регистрация бизнеса, канцелярские 
принадлежности, вывески и таблички, мебель, вспомогательные материалы, запасы, 
бухгалтерские и юридические услуги, банковские комиссионные, заработная плата, льготы 
и пособия и т. д. Дополнительную информацию о расходах вы сможете найти 
в Managing Your Cash Workbook.  

 

 Обеспечение необходимого капитала. Это может быть в любой форме, включая 
банковские кредиты, личные сбережения, семейные взносы и т. д. Персонал NYC Business 
Solutions Centers поможет вам определить оптимальный способ финансирования и найти 
подходящего кредитора, а также подготовить пакет документов, необходимых для получения 
кредита.  

 

 Юридические вопросы. Определите все юридические вопросы, которые необходимо 
решить, включая организационно-правовую форму бизнеса, условия аренды, контракты 
с поставщиками или финансовыми организациями и т. п. Чтобы найти юридического 
консультанта или адвоката, обратитесь в ближайший центр NYC Business Solutions Center, 
который поможет вам связаться с нашими юристами, работающими на общественных 
началах.  
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 Регистрация бизнеса. Получите идентификационный налоговый номер 
(tax identification number) и прочие регистрационные налоговые документы. Чтобы 
получить бесплатный экземпляр Small Business Tax Kit, позвоните в IRS по номеру  
(800) 829-3676 или найдите этот документ на веб-сайте IRS http://www.irs.gov/. 

 
 Открытие корпоративного банковского счета. Откройте текущий корпоративный 

счет, отдельный от всех ваших личных счетов. Найдите банк и банковские услуги, 
наиболее соответствующие вашим потребностям. Рассмотрите варианты крупных 
национальных банков и небольших местных банков, поскольку все они могут иметь 
выгодные предложения для малого бизнеса.  

 
 Внедрение системы бухгалтерского учета. Без подробного учета продаж, запасов, 

расходов и движения денежных средств вы не сможете отслеживать прибыли и убытки, 
определять избыток или недостаток складских запасов и т. п. Соответствующие учетные 
записи помогут вам сравнить фактические результаты с теми, которые были 
запланированы. Они также необходимы для заполнения налоговых деклараций в конце 
каждого года. См. http://www.sba.gov/starting_business/index.html или обратитесь 
за помощью к бизнес-консультанту центра NYC Business Solutions Center.  

 
 Оценка потребности в помещениях. Определите тип необходимого пространства: 

площадь и физическое состояние помещений, удобство расположения, транспортный 
поток, наличие парковки, требования к системам инженерного обеспечения и стоимость. 
Особое внимание обратите на стоимость единицы площади по сравнению с другими 
аналогичными объектами. Дополнительную информацию вы найдете в нашем документе 
Simple Solutions “Zoning”.  

 
 Идентификация поставщиков. Определите, у каких компаний или отдельных лиц вы 

будете приобретать необходимые вам товары и услуги. Тщательно оцените их 
надежность.  

 
 Оценка кадровых потребностей. Определите должности, которые вам необходимо 

будет заполнить. Разработайте должностные обязанности и квалификационные 
требования для каждой из должностей.  

 
 Налаживание корпоративных связей. Присоединитесь к торговым ассоциациям 

или к местной Торговой палате для продвижения бизнеса и налаживания корпоративных 
связей в своей отрасли.  

 
 Изучение возможностей в плане получения деловой помощи. Постоянно ищите 

курсы, семинары или индивидуальные консультации, которые помогут вам лучше понять 
правила создания и ведения собственного бизнеса.  


